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Program Partnerski B2B Samsung STEP 
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Profity dla partnerów 

• Program STEP™ obejmuje trzy poziomy partnerstwa – Silver, Gold 
oraz Platinum 

 
• Certyfikacja przyznawana jest w ramach grup produktowych: 

Mobile, Print, Display, Memory 
 
• Certyfikat przyznawany jest na okres 12 miesięcy 

Poziom partnerstwa Korzyści 
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Profity dla partnerów 
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Profity dla partnerów – Back Bonus 

• Backbonus w programie STEP - jest dostępny po podpisaniu 
Cyklicznej Umowy Targetowej i rozliczany po zakończeniu kwartału, 
którego target dotyczył. 

 
• Certyfikowani Partnerzy podpisują co kwartał umowę Target Letter 
 
 
 
 
• Sposób wyliczania Back Bonusu 

Achieved target Przykład Target Przykład Wykon 
Przykładowy Back 

Bonus 

Grupa 
Produktowa 

Partner  
Status 

70-90% 91-110% 111-140% 

DISPLAY 
 

SILVER 0,4% 0,9% 1,8% 500 000 560 000 10 080 

GOLD 0,5% 1,0% 2,0% 500 000 560 000 11 200 

PLATINU
M 

0,7% 1,2% 2,2% 500 000 560 000 12 320 
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Profity dla partnerów 

KRYTERIA: 

DISPLAY 

SILVER GOLD PLATINIUM 

Roczyny zakup [PLN] 250 000  500 000  1 000 000  

Poziom szkoleń online/offline oraz egzaminów 
SILVER 

Sales Track 
GOLD 

Sales&Tech track 

PLATINIUM 
Sales&Tech&Service 

Track 

Rejestracja w portalu partnerskim STEP 
Obowiązkowe 

Rejestracja w programie samplowym SBSS 
Obowiązkowe 

Showroom Online traning 
Obowiązkowe 
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Prezentacja zespołu B2B VD Channel 
Łukasz Sędzicki – Partner Accout Manager 

Województwa: 
  
• Pomorskie,   
• Zachodnio-pomorskie,   
• Warmińsko-mazurskie,   
• Kujawsko-pomorskie,  
• Mazowieckie, 
• Podlaskie  
• Łódzkie  
• Lubelskie 

 
M: +48 501 989 124 
E: l.sedzicki@samsung.com 
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Prezentacja zespołu B2B VD Channel 
Grzegorz Nowicki – Partner Accout Manager 

• Województwo: 
  
• Lubuskie,  
• Wielkopolskie, 
• Dolnośląskie, 
• Opolskie, 
 

 
M: +48 600 098 686 
E: gr.nowicki@partner.samsung.com 
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Prezentacja zespołu B2B VD Channel   
Marcin Warżel – Partner Accout Manager 

• Województwo: 
  
• Śląskie, 
• Małopolskie, 
• Podkarpackie, 
• Świętokrzyskie, 

 
• M: +48 600 089 836  
• E: m.warzel@samsung.com 
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Portal partnerski STEP 

partnerportal.samsung.com 

Proces ten pozwala zarejestrować dodatkowych 
użytkowników partnera. Użytkownicy są dodawani do 
partnera, który jest już zarejestrowany na portalu. 



12 

Portal partnerski STEP 
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Portal partnerski STEP 
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Cenniki B2B VD  
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Portal szkoleniowy SBA 
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Portal szkoleniowy SBA 
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Portal szkoleniowy SBA 
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Szkolenia offline w naszym Showroom 

VISUAL DISPLAY WORKSHOP 
Miejsce: Samsung Electronics Polska  
ul. Postępu 14 | 02-676 Warszawa  
Godz. 10-17 
  
Terminy: 
06.04 
11.05  
25.05  
08.06  
  
Zakres: 
• Line-up 2017 
• Player’y SoC, SBB, Signage Player (S3, S4) 
• MagicInfo 4.0 - instalacja i konfiguracja 
• Konfiguracja sieciowej ścianki wideo przy pomocy MagicInfo 



19 

 Portal Samplowy dla partnerów certyfikowanych SBSS 
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 Portal Samplowy dla partnerów certyfikowanych SBSS 
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 Portal Samplowy dla partnerów certyfikowanych SBSS 
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 Showroom do dyspozycji partnerów certyfikowanych 



ONLINE OFFLINE 

NEW 

CUSTOMER 

EXPERIENCE 

Zapraszamy do dyskusji 


